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wallbox real estate

wallbox gayrimenkul
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WALLBOX RENDERS SERVICES TO ITS DOMESTIC AND FOREIGN CUSTOMERS WITH A STANDARD NOTION OF WORK …

YERLI VE YABANCI MÜŞTERILERINE STANDART ÇALIŞMA ANLAYIŞI ESASINA DAYANARAK HIZMET VERMEKTEDIR …

Wallbox puts its years of knowledge and experience about 
procurement, sales and leasing on real estate field to the 
service of its customers with its professional teams. 

Wallbox which prioritizes customer satisfaction has an 
approach of service with the target to meet the needs and 
expectations of all of its customers, developed a principle 
for performing real estate sales and leasing works without 
compromising from quality and trust.

Wallbox provides comparison opportunities by presenting alternatives to its customers to that its 
customer can take rapid and high quality results in line with their research of lands, apartments, shops 
for sale or for rent besides their needs for selling/renting their real estates.

Wallbox leads the assessment of real estates in the best way with its sense of responsibility. Wallbox 
renders services to its domestic and foreign customers with a standard notion of work by monitoring the 
dynamic structure of the sector and developing technology day after day.

Wallbox Emlak ve Gayrimenkul sektörde uzun yıllardır sahip 
olduğu alım, satım ve kiralamaya özgü bilgi ve birimkilerini 
profesyonel ekibiyle müşterilerinin hizmetine sunmaktadır. 

Müşteri memnuniyetini en ön planda tutarak, tüm 
müşterilerinin ihtiyaç ve beklentilerine uygun sonucu 
elde etmeyi hedefleyen bir hizmet anlayışına sahip olan 
Wallbox Gayrimenkul satış ve kiralama işini kalite ve güven 
ilkelerinden ödün vermeden yerine getirmeyi prensip 
edinmiştir. 

Müşterilerine satılık ya da kiralık arsa, daire, dükkân arayışlarında veya sahip oldukları gayrimenkulleri 
satma/kiralama talepleri doğrultusunda hızlı ve kaliteli sonuçlar almaları için alternatifler sunarak 
mukayese imkanı sağlamaktadır.,

Wallbox Gayrimenkul sektördeki sorumluluk bilinciyle müşterilerinin gayrimenkullerini en doğru şekilde 
değerlendirilmelerine öncülük etmektedir. Sektörün dinamik yapısı ve her gün gelişen teknolojik 
gelişmeleri takip ederek, yerli ve yabancı müşterilerine standart çalışma anlayışı esasına dayanarak 
hizmet vermektedir. 
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real estate consulting

gayrimenkul danışmanlık
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FULL EXTENT PROPERTY MARKETING AND SALES MODEL

TAM KAPSAMLI MÜLK PAZARLAMA VE SATIŞ MODELİ

Full extent property marketing and sales model has been developed to give below given services

Services of Coordination for Project Marketing Communication 

Services of Creating Project Marketing and Sales Strategy 

E-Marketing, Call Line and “Off-Site” Sales Services for Projects

Project Sales Management and “On-Site” Sales Operation Services

After Sales Customer Relations Management and 2nd Hand Sales/Renting Services

Proje Pazarlama İletişimi Koordinasyon Hizmeti

Proje Pazarlama ve Satış Strstejisi Oluşturma Hizmeti

Proje E-Pazarlama, Çağrı Merkezi ve “Off-Site” Satış Hizmeti

Proje Satış Yönetimi ve “On-Site” Satış Operasyon Hizmeti

Satış Sonrası Müşteri İlişkileri Yönetimi ve 2. El Satış/Kiralama Hizmeti

vermek üzere “Tam Kapsamlı Mülk Pazarlama ve Satış Modeli” yapılandırıldı

WE GATHER CONTEMPORARY MARKETING STRATEGIES WITH HIGH SERVICE QUALITY …

YÜKSEK HİZMET KALİTESİ İLE ÇAĞA UYGUN PAZARLAMA STRATEJİLERİNİ BİR ARAYA GETİRİYORUZ …

Wallbox provides below listed services for 
domestic and foreign real estate companies, 
investment funds and construction companies 
who are willing make investment in Turkey, 
in any and all kinds of real estate projects 
including apartments, mass housing, house-
office and residences:

Türkiye’de yatırım yapmayı planlayan yerli 
veya yabancı gayrimenkul firmalarının, yatırım 
fonlarının ve inşaat şirketlerinin; konut, toplu 
konut, ev-ofis ve rezidanslar olmak üzere her 
nevi konut içerikli gayrimenkul projelerine:
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services of coordination for  
project marketing communication

proje pazarlama iletişim 
koordinasyon hizmeti
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  �Innovative, Creative and Target Oriented 
Approach (Developing Advertisement Policy, 
Market Research, Campaigns, Exhibition 
Studies, Promotion and Advertisement 
Activities)

  �Marketing Strategies Specific to the Target 
Group and Location

  �Following up the Trends and Observation of 
Competition Environment

  �Corporate Communication and Management 
of Relations with Press

  �CRM System Installation and Consultancy for 
Database Management

  �Yenilikçi Yaratıcı ve Hedefe Odaklı Yaklaşım  
(Reklam Politikası Geliştirmek, Pazar 
Araştırma, Kampanya, Fuar Çalışmaları, 
Promosyon ve Reklam Faaliyetleri)

  �Hedef Kitleye ve Lokasyona Özel Pazarlama 
Stratejileri

  �Trendlerin Takibi, Rekabet Ortamlarının 
Gözlenmesi

  Kurumsal İletişim ve Basın İlişkileri Yönetimi

  �CRM Sistemi Kurulumu ve Veritabanı 
Yönetimi Danışmanlığı

WE EXPECT TO PRESENT YOU OUR DIFFERENT SERVICE APPROACH WITH OUR SOLUTION ORIENTED TEAM …

ÇÖZÜM ODAKLI EKİBİMİZ İLE SİZLERE FARKLI BİR HİZMET ANLAYIŞI SUNMAK İÇİN BEKLİYORUZ …
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services of creating project  
marketing and sales strategy

proje pazarlama ve  
satış stratejisi oluşturma
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  Appraisal of Real Estate

  �Operation of Real Estate Portfolio of the 
Company

  Project Development for Areas in Idle Status

  �The Best, the Most Effective” Usage Analysis 
for Real Estate Projects

  �Appraisal of Projects based on Real Estate for 
Procurement or Sales Purposes

  Gayrimenkullerin Değer Tespitlerinin Yapılması

  Şirket Gayrimenkul Portföyünün İşletilmesi

  Atıl Durumdaki Alanlar İçin Proje Geliştirilmesi

  �Gayrimenkul Projeleri İçin “En İyi En Verimli” 
Kulanım Analizleri

  ��Gayrimenkule Dayalı Projelerin Alım veya Satım 
Amacı ile Değer tespiti

WE MERGE OUR CREATIVITY WITH OUR CUSTOMER ORIENTED, CONTEMPORARY, POWERFULL TEAM SPIRIT …

MÜŞTERİ ODAKLI, ÇAĞA AYAK UYDURAN, GÜÇLÜ EKİP RUHU İLE YARATICILIĞIMIZI BİRLEŞTİRİYORUZ …



e-marketing, call line and “off-site”  
sales services for projects

proje e-pazarlama, çağrı merkezi  
ve “off-site” satış
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  Doğru Müşteri İlişkileri Yönetimi

  Doğru Çalışan bir Satış Ekibi Kurgusu

  İnsan Odaklılığının Önemini Vurgulama

  �Pazarlama Fikirleri ve Stratejilerinin 
Oluşturulması

  Yenilikçi Bir Anlayışın Benimsenmesi

  �Proje İçin “444…..” Telefon Hattı,  
Çağrı Merkezi Desteği

  Google Adwords ve Emlak Portalleri İlanları

  �Web Sitesi Kurulumu, Web Tabanlı “Lead” 
Oluşturma ve Web Sitelerine İlan

  �Eloktronik Gayrimenkul Tanıtım Broşürünün 
Oluşturulması

  Correct Customer Relations Management

  A Sales Team Setup that Correctly Works 

  �Expressing the Importance of being  
Human-Oriented 

  Creating Marketing Ideas and Strategies 

  Adopting an Innovative Approach 

  �“444…..” Call Line, Call Center Support for 
Projects 

  Google Adwords and Real Estate Portal Adds

  �Setting-up a Web Site, Creating Web Based  
“Lead” and giving adds in Web Sites

  �Preparing Electronic Real Estate Promotion 
Leaflet

WE PROVIDE K FULL COMPREHENSIVE PROPERTY MARKETING AND SALES MODEL AMA TO NATIONAL AND INTERNATIONAL INVESTORS ...

ULUSAL VE ULUSLARARASI YATIRIMCILARA, “TAM KAPSAMLI MÜLK PAZARLAMA VE SATIŞ MODELİ” SUNMAKTAYIZ...
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project sales management and  
“on-site” sales operation services

proje satış yönetimi ve  
“on-site” satış operasyon



A INNOVATIVE WORKING DISCIPLINE IN THE FIELD OF COMBINING TECHNOLOGY, MARKETING AND PROCESS MANAGEMENT…

TEKNOLOJİ, PAZARLAMA VE SÜREÇ YÖNETİMİNİ BİRLEŞTİREN, ALANINDA YENİLİKÇİ BİR ÇALIŞMA DİSİPLİNİ…
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  Planning and Sales Organization

  Setting up a Sales Team 

  �Creating Performance Management and 
Premium System for Sales Team 

  �Preparation of Sales Contracts and Annexes 
thereto

  Planlama ve Satış Organizasyonu

  Satış Takımının Oluşturulması

  �Satış Ekibi Performans Yönetimi ve Prim 
Sisteminin Oluşturulması

  Satış Söleşmesi ve Eklerinin Hazırlanması 
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after sales customer relations management  
and 2nd hand sales/renting services

satış sonrası müşteri ilişkileri yönetimi  
ve 2. el satış / kiralama
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  �Management of Customer Relations and  
Marketing Activities of Sales Office

  Making Definition of Target Group

  Making Customer Segmentation 

  �Follow Up of “Closing Sales Rate” and  
“Pre-Payment or Advance Payment Collection” 

  Supervision of Sales Team 

  �Conducting Potential Customer Demand and  
Requirement Research

  �Satış Ofisi Müşteri İlişkileri ve Pazarlama 
Faaliyetleri Yönetimi

  Hedef Kitle Tanımlamalarının Yapılması

  Müşteri Segmentasyonunun Oluşturulması

  �“Satış kapama oranı” ve “Ön Ödeme veya 
Peşinat Tahsilat” Takibi

  Satış Ekibinin Dentimi

  �Potansiyel Müşteri Talep ve İhtiyaç 
Araştırmalarının Yapılması

“FULL EXTENT PROPERTY MARKETING AND SALES MODEL” HAS BEEN DEVELOPED TO GIVE BELOW GIVE SERVICES FOR ALL KINDS OF 

REAL ESTATE PROJECTS INCLUDING APARTMENTS, MASS HOUSING, HOUSE-OFFICE AND RESIDENCES

KONUT, TOPLU KONUT, EV-OFİS VE REZİDANSLAR OLMAK ÜZERE HER NEVİ KONUT İÇERİKLİ GAYRİMENKUL PROJELERİNE,  

VERMEK ÜZERE “TAM KAPSAMLI MÜLK PAZARLAMA VE SATIŞ MODELİ” YAPILANDIRILDI.



thanks for your interest

ilginize teşekkürler



  +90 (312) 468 468 0        info@wallboxturkey.com       wallboxturkiye.com      #wallboxturkiye

your property is a “value” for us

mülkünüz bizim için “değer” dir

REAL ESTATE


